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Области роста

B2B Цепочка поставок ROI
Электронная 

коммерция

1-й кв. 4,5 2,3 1,7 5,0

2-й кв. 3,2 5,1 4,4 3,0

3-й кв. 2,1 1,7 2,5 2,8

4-й кв. 4,5 2,2 1,7 7,0
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Удачные возможности для бизнеса похожи на автобусы. 
Всегда появится следующая.“

Ричард Брэнсон ”



Основные цели
Рост годового дохода



• Для формирования функциональной грамотности учитель должен:

• Обладать профессиональными компетенциями. Это решение 
профессиональных вопросов и основных задач, понимание и внедрение в 
образовательный процесс современных технологий, владение способами 
педагогической диагностики.

• Развивать коммуникативные навыки. Нужно грамотно доносить важную 
мысль, разрабатывать текст с учётом разных позиций — своей, слушателя 
(читателя), автора.

• Участвовать в дискуссиях. Стоит обсуждать тему с разных сторон и точек 
зрения, учиться понятно для собеседников выражать свои мысли вслух.

• Расширять кругозор. Нужно изучать искусство, экологию, здоровый образ 
жизни, влияние науки и техники на развитие общества.

• Организовывать процесс познания. Следует ставить цели и задачи, 
разрабатывать поэтапный план, искать нестандартные решения, анализировать 
данные, делать выводы.

• Планировать деятельность для максимального соответствия 
потребностям учащихся. Нужно дифференцировать задания по сложности и 
объёму, использовать индивидуальную работу и обратную связь, творческие 
задания.

• Использовать разнообразные методы оценивания. Можно применять 
различные инструменты оценивания, партнёрское оценивание, групповое и 
индивидуальное самооценивание.

Заголовок презентации 5



Повестка

Введение

Основные цели

Области роста

Временная шкала

Сводка
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Знакомьтесь с нашей командой

Павел Безруков
Президент

Мария Анисимова
Генеральный директор

Татьяна Селезнева
Директор по производству

Виталий Топоров
Вице-президент по 

маркетингу
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Знакомьтесь с нашей полной командой

Павел Безруков
Президент

Василий Бутусов
Вице-президент по 

продукту

Мария Анисимова
Генеральный директор

Артем Кузнецов
Стратег по оптимизации 
для поисковых систем

Татьяна Селезнева
Директор по производству

Евгения Маслова
Дизайнер продукта

Виталий Топоров
Вице-президент по 

маркетингу

Регина Покровская
Разработчик контента
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План запуска продукта
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Планирование

Синергия 
масштабируемой
электронной 
коммерции

Маркетинг

Распространение 
стандартизированны
х метрик

Дизайн

Координация 
приложений для 
электронной 
коммерции

Стратегия

Поддержка 
улучшенной 
комплексной 
методологии

Запуск

Развертывание 
стратегических 
сетей для явных 
потребностей 
электронного 
бизнеса



Временная шкала 
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Синергия масштабируемой 
электронной коммерции

Сентябрь 20ГГ

Распространение 
стандартизированных метрик

Ноябрь 20ГГ

Координация приложений для 
электронной коммерции

Январь 20ГГ

Поддержка улучшенной 
комплексной методологии

Март 20ГГ

Развертывание стратегических 
сетей для явных потребностей 
электронного бизнеса

Май 20ГГ



Области фокуса

Сценарии рынка бизнес-бизнес

• Разработка стратегий успеха для опережения 
конкурентов

• Капитализация на наиболее легко и быстро решаемых 
задачах для определения приблизительной ценности

• Визуализация конвергенции, направленной на клиентов

Возможности для реализации в облаке

• Итерационные подходы к корпоративной стратегии

• Создание структуры управления изнутри
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Как мы этого достигнем

КОЭФФИЦИЕНТ ОКУПАЕМОСТИ 
ИНВЕСТИЦИЙ

• Представление мультимедийного 
опыта и стратегий роста в разных 
средах

• Визуализация качественной 
интеллектуальной собственности

• Использование мировых методик 
с помощью веб-технологий

Нишевые рынки

• Внедрение масштабируемого 
обслуживания клиентов с 
помощью устойчивых стратегий

• Вовлечение лучших веб-служб 
с передовыми результатами

Цепочки поставок

• Культивирование 
индивидуального обслуживания 
клиентов с помощью надежных 
идей

• Своевременное предоставление 
результатов для схем в режиме 
реального времени
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Сводка

Мы, коллектив Contoso, считаем, что свое дело надо выполнять на 110 %. 
Используя архитектуру данных нового поколения, мы помогаем 

организациям виртуально управлять гибкими рабочими процессами. Мы 
процветаем благодаря пониманию рынка и отличному коллективу, 
отвечающему за продукт. Как говорит наш генеральный директор: 

"Эффективность достигается благодаря упреждающим преобразованиям 
способа ведения бизнеса".
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Спасибо!

Мария Анисимова

maria@contoso.com

www.contoso.com
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Характерный признак зоны 

степей

Животный мир степи Растения степи

Сплошной травянистый 

растительный покров

Журавли-красавки, дрофы, 

пустельги

Тюльпаны, маки
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Например:

ЗОНА СТЕПЕЙ
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